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WIR BIETEN DIR
Agilität I Flexibilität I Vertrauen 

SALES MANAGER (M/W/D) 
INTERNATIONAL

Eigenständige serviceorientierte Betreuung unserer
ausländischen Vertriebspartner und Kunden in der
jeweiligen Landessprache
Kontinuierlicher Auf- und Ausbau unserer Marktposition
in  den Ländern Frankreich, Niederlande, Belgien und
USA 
Zielgerichtete Erschließung neuer Geschäftspotentiale in
deiner Vertriebsregion sowie ständige
Marktbeobachtung
Erledigen von Korrespondenz im Zusammenhang mit
der Auftragsabwicklung / dem Export
Erstellung von statistischen Auswertungen und Analysen 
Weiterentwicklung aller Vertriebskanäle und Pflege von
Kundendaten (CRM/SAP)
Enge Zusammenarbeit, Koordination und Austausch mit
den Bereichen Vertriebsinnendienst, Marketing und
Service

DEINE AUFGABEN DEIN PROFIL

Zur Unterstützung unseres Vertriebsteams in Altenstadt suchen wir ab sofort in Vollzeit einen

Du hast ein betriebswirtschaftliches Studium oder eine
kaufmännische Ausbildung oder Ähnliches
Du sprichst verhandlungssicheres Englisch und bringst gute
Französischkentnisse mit
Du punktest mit deiner starken Persönlichkeit, deiner
Affinität für Sport und im besten Fall auch deiner
Begeisterung für Golf 
Du bringst einen hohen Grad an Selbstorganisation mit, d.h.
eine strukturierte, selbstständige und zielorientierte
Arbeitsweise
Du kannst mit deiner positiven Art und deiner ausgeprägten
Kommunikationsfähigkeit unsere internationalen Kunden
begeistern 
Du freust dich auf die Reisetätigkeit
Du hast Freude daran, agil und eigenverantwortlich im Team
zu arbeiten, kannst dich mit der Marke TiCad identifizieren
und dies nach außen transportieren

WERDE TEIL UNSERER CREW!
BE PASSIONATE. BE DYNAMIC. BE TiCad.

READY FOR TAKE-OFF?

Wir freuen uns auf deine Bewerbung inklusive Eintrittstermin und Gehaltsvorstellung an:

...ein hierarchiefreies Umfeld, in dem du deine Ideen einbringen und TiCad
vorantreiben kannst, leistungsorientierte Vergütung und Zuschuss zur Altersvorsorge,
zielgerichtete Fortbildungen durch Schulungen und Workshops, Firmenwagen, den
du auch privat nutzen kannst, regelmäßige Grill- und spannende Mitarbeiterevents


